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Nová pracovná príležitosť

Referent predaja  
Stručná náplň práce:

· Prehľad o situácii na trhu, sledovanie trendov predaja 

· Prezentovanie a reprezentácia spoločnosti a produktov – napr. absolvovaním služobných ciest k potencionálnym, ale aj k existujúcim zákazníkom 

· Prieskum trhu a rozširovanie klientskej základne - hľadanie nových potencionálnych zákazníkov, komunikácia s nimi, vypracovanie cenovej ponuky 

· Získanie a spracovanie objednávky od zákazníka, realizácia dodávky, obdržaná platba

· Telefonický rozhovor, komunikácia cez e-mail, fax, osobne ohľadom objednávok, finančného krytia objednávok, expedície tovaru, prípadne riešenie problémov spojených s expedíciou, kvalitou alebo iných požiadaviek odberateľa

· Kontrola plnenia objednávok, kontrola dohodnutých cien a správneho zadania kódov výrobkov pred každou expedíciou, sledovanie pohľadávok a platieb od zákazníkov, sledovanie, kontrola a vyhodnocovanie predaja

· Tovar dodaný v kvalite, množstve, cene, načas a na miesto podľa objednávky odberateľa

· Riešenie reklamácií – dobropisy, príprava a vyhotovenie podkladov BEX

· V spolupráci s ekonomickým odd. návrh spôsobu vyčistenia pohľadávky, spolupráca pri navrhovaní plánov predaja, navrhovanie inovatívnych postupov a alternatív v organizácii a realizácii predaja, navrhovanie inovácií existujúcich produktov spoločnosti, prípadne navrhovanie možných nových typov/druhov produktov v nadväznosti na informácie získané z trhu

· Kontrola došlých objednávok

· Schvaľovanie a zadávanie došlých objednávok

· Schvaľovanie došlých faktúr za objednané služby

· Odsúhlasovanie sáld zákazníkov

· Vypracovanie štatistík o predaji

· Mesačná uzávierka –  mesačné tabuľky o predaji

· Agenda poistenia pohľadávok (evidencia kreditných limitov a mesačné výkazy)

· Agenda certifikácie FSC, PEFC, ISO a iné

· Spolupráca pri navrhovaní plánov oddelenia predaja

· Vypracovanie odbytových plánov (denné, týždenné, mesačné, ročné)

· Vypracovanie plánu príjmov podľa potrieb SSBH

· Vypracovanie požiadaviek na výrobu (výrobné príkazy)

· Účasť na výrobných poradách a iných poradách ohľadom predaja

· Pravidelné informovanie nadriadených o stave a problémoch v oblasti predaja

Požiadavky na kandidáta/kandidátku:

· VŠ vzdelanie ekonomického zamerania
· Znalosti z oblasti predaja a ekonomiky
· Znalosť obchodného práva SR a medzinárodnej legislatívy vo vzťahu k používaniu INCOTERMS a INTRASTAT
· Znalosť anglického jazyka podmienkou, nemeckého  jazyka - výhoda
· Znalosť práce s PC (Word, Excel, PPT)
· Vodičské oprávnenie skupiny B 
· Komunikatívnosť
· Ochota vysokého pracovného nasadenia
· Analytické myslenie , kreativita, schopnosť tímovej práce 
Ponúkame:
· stabilná a perspektívna práca

· možnosť osobného rozvoja a sebarealizácie

· sociálne výhody, DDS

· finančné odmeny pri významných životných a pracovných jubileách

V prípade ak Vás naša ponuka práce zaujala a spĺňate kritéria, pošlite nám svoj životopis v slovenskom jazyku spolu so súhlasom na spracovanie osobných údajov na personalne@bukoza.sk, prípadne nás kontaktujte na čísle 057/441 3104.
Kontaktovať budeme len vybraných uchádzačov.
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